Wystartuj
z e-oklepew

Dzieh 2:
10 bteddw




10 btedow

Czas trwania: ok 1h
Powtorka i materiaty do
pobrania:
tosieoplaca.pl/wystartu
Pytania: dzien 4 wyzwania



Wczoraj

Pomysty na biznes — ktore sa
tatwiejsze, ktore trudniejsze
Jak sprawdzic¢, czy pomyst
na sklep ma szanse wypalic
— 3 kroki



DZIEN 2 -
10 btedow

Btedy poczatkujacego
+ jak nie popetnic
falstartu ze sklepem



Moje btedy
nowicjusza

* Sprzedaz stomek: niska
marza, brak bariery
wejscia, brak kalkulacji
« Ksiazka — logistyka na
drugim planie
* Brak reklamy




1.

Wybieraja trudna
branze.

Trudno sie przebic,
jesli nie masz jakiejs
przewagl na starcie



2.

Nie robig badania
rynku, Kieruja sie
tylko swoimi
potrzebami




3.

Nie licza, ile musza
sprzedac.

To absolutna podstawa
nie tylko na starcie, ale
wtasciwie na kazdym
etapie pracy nad
sklepem.



4.

Ustalaja za niskie
ceny, chca
konkurowac cena




E-commerce w Polsce 2020. Gemius dla e-Commerce Polska. Wybory klientéw.

Czynniki motywujace do wyboru danego sklepu

48%

Atrakcyjne ceny Niskie koszty Pozytywne
produktow dostawy wczesniejsze
doswiadczenia




E-commerce w Polsce 2020. Gemius dla e-Commerce Polska. Wybory klientéw.

Czynniki wptywajace na wyboér danego serwisu (1)
cd. wykresu na stronie 142

Co sprawia, ze decydujesz sie na pierwszy zakup w danym serwisie internetowym,
a nie jakims innym, oferujacym podobne produkty/ustugi?
Dane w %

atrakcyjna cena produktu

niskie koszty przesytki \ dostawy
pozytywne wczesniejsze doswiadczenia
krotki czas oczekiwania na dostawe
atrakcyjne promocje, oferty specjalne

tatwy sposob sktadania zamowienia

fatwy sposob ptatnosci (karta ptatnicza,
systemy szybkich ptatnosci)

rézne dostepne formy dostawy

rézne dostepne formy ptatnosci

opinie na réznych stronach internetowych i portalach
(np. zawierajacych rankingi, oceny, opisy)

Podstawa procentowania: osoby robigce zakupy online (N=1131)




5.

/byt dtugo zwlekajg ze
startem, skupiajac sie
na nieistotnych
szczegotach

Im dtuze] zwlekasz, tym
pozniej przekonasz sie,
czy ten biznes w
rzeczywistosci przynosi
pieniadze.



6.

Wybieraja
nieodpowiednie
rozwiazania techniczne.

Zty wybor moze
ograniczac lub dotozyc¢
pracy




Technologia Liczba sklepow

WooCommerce 14135
PrestaShop 15261
Shoper 9769
Click Shop 3022
Al Shop 2697
Shoplo 1677
Magento 1276
Red Cart 931
skyShop 897
Sote 644

* dane z raportu Senuto, z
2019 roku (pierwsze 10
platform to 48 tysiecy
sklepow)

obecnie IdoSell
moj wybor



Saa$S

* ptacisz miesieczny
abonament

* nie ptacisz dodatkowo
za serwer, wtyczki,
mozesz tez skorzystac z
jednego z wielu
darmowych szablonow.




Open Source

zatozysz go za darmo,

musisz zaptacic za
wtyczki | serwer —
rocznie to optata od
Kilkuset ztotych wzwyz.




Praca

* Niezbyt dobrze poruszasz sie w Wordpressie, nie
umiesz programowac? Dtugie godziny na konfiguracji
sklepu lub pomoc osoby trzeciej. + samodzielne
aktualizacje, kopie zapasowe

« Wordpress nie ma przed Toba tajemnic? Wybierajac
SaaS bedziesz sfrustrowany, ze nie mozesz zrobic
wszystkiego.



7.

Nie inwestujg w

reklame i swoj

rozwoj

» Zaruch w sklepie
zaptacisz czasem
lub pieniedzmi

* Nikt nie rodzi sie
z wiedza o e-
sklepach




6885 sklepow prowadzi aktywna
kampanie w Google Ads
3432 sklepy maja budzet > 2 000 zt/m-c
(dane Senuto, luty 2020)



tosieoplaca.pl/
wystartuj

Checklista — co trzeba
umiec, zeby prowadzic
sklep samodzielnie



8.

Chca wszystko robic
sami (ksiegowa,
regulamin, pakowanie,
marketing, nowe
produkty...)




9. =y

Nie sg konsekwentni

* Praca nad sklepem to nie
sprint, a maraton.

* Opracuj strategie,
sprawdzaj, analizuj



10.

Chca zarabiac od razu

Daj sobie czas —
przynajmniej rok.




{‘} 3 rady - jak
_ nie popetnic

il falstartu



1 - Daj sobie rok

Przygotuj sie (psychicznie i finansowo) na to,
ze nie bedziesz zarabiac przez pierwszy rok.
Strategia dziatania na rok, cele, poduszka
finansowa, wsparcie rodziny



2 — wystartuj tak szybko,
jak sie da

ale nie wczesniej, niz policzysz, czy to na pewno sie
optaca. Czyli najpierw liczymy, a potem bez zbednej
zwtokl przygotowujemy sie do startu. Proces

uruchamiania sklepu nie powinien trwac dtuzej niz
miesiac



3 —ucz sie od pierwszego
dnia

« Stuchaj podcastow, ogladaj filmy, czytaj ksiazki.

« Podgladaj konkurencje, przygladaj sie, jak dziata,
jakie akcje promocyjne uruchamia, co sprzedaje, za
Ile, w jaki sposob. Tak tez mozesz sie duzo nauczyc.



L 8. 6.6 & ¢

Zatdz sklep Program viP

Z Agnieszkq Skupienskq * naucze Cie wszystkiego, co
. jest potrzebne, zeby
wystartowac z e-sklepem,

* podziele sie swoim
doswiadczeniem, ktorym nie
dziele sie publicznie

« pokieruje Cie tak, zebys
jeszcze przed koncem roku
miat klientow w swoim
sklepie.




Do jutra!

Jutro opowiem Ci o tym, jak sie wyrdznic na rynku
(omowimy 3 kluczowe czynniki), a takze o konwersji w
sklepie.

Jutro startuja zapisy na moj program grupowy VIP |
bedzie kod znizkowy na 350 zt.



