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10 TYGODNI

Szkota dla freelancerdw trwa 10
tygodni — to dostatecznie duzo
czasu, by krok po kroku wprowadzic¢
wszystkie zmiany w swojej pracy.

Podczas kolejnych lekcji
rozbierzemy na czynniki pierwsze
wszystkie aspekty pracy
freelancera:
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¢ TYPY OSOBOWOSCI

sprawdzisz, czy to, co robisz, pasuje do Twojego
typu osobowosci i dowiesz sie, jakie profesje z
Twoje] branzy sg dla Ciebie stworzone.

¢ STAN ZERO

dzieki odpowiedzi na 10 kluczowych pytan oraz
analizie zlecen okreslisz, w jakim punkcie jestes
i co wymaga natychmiastowej zmiany, zebys
mogt ruszyc¢ dale;.
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¢ PERSONE KLIENTA

okreslisz doktadny profil idealnego klienta i juz
nigdy nie bedziesz miat problemu z tworzeniem
tekstow reklamowych, ofert, postéw na

Facebooku. Zawsze bedziesz wiedziat, do kogo
mowisz.

V ANALIZE SWOT

odnajdziesz mocne i stabe strony, zagrozenia i
szanse swojego freelancerskiego biznesu.
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biznesowe, marketingowe,
komunikacyjne — pomoge Ci
znalez¢ cele, ktére wspotgraja z
Twoimi wartos$ciami.

STRATEGIE FREELANCERA

stworzysz strategie dziatania, ktora
pomoze Ci zrealizowac¢ Twoje cele
krotko- i dtugoterminowe. Krok po
kroku dojdziemy od STANU ZERO do
METY, na ktdrej chciatbys sie znalez¢.



V NISZE RYNKOWE
poznasz 6 typow nisz rynkowych, dowiesz
sie, jakie nisze mozesz zagospodarowac
jako freelancer.

V MARKE FREELANCERA

dowiesz sie, co wptywa na to, jak inni
postrzegaja Twojg marke i dlaczego Twoja
konkurencja zarabia 10 razy wiecej niz Ty.
Poznasz 12 archetypow Junga i okreslisz,
jaka marka chciatbys byc.

V NARZEDZIA DO BUDOWY MARKI

wybierzesz takie, ktore najlepiej
przystuza sie Twojemu biznesowi |
beda dopasowane do ilosci czasu, jaki
mozesz poswiecic.
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CENTRUM DOWODZENIA

dowiesz sie, jakie 8 btedow popetniaja
freelancerzy na swoich stronach i
stworzysz teksty, ktére sprzedaja. Pokaze
Ci, co musi by¢ na stronie, zeby klient
chciat wspotpracowac wtasnie z Toba.

MAGIA SEOWA NA ,R”

ta jedna rzecz, ktorej nazwa zaczyna
sie na,,r” to cos, czego wiekszosc
freelancerow nie robi, a jesli juz — robi
nieudolnie. A to rzecz, ktéra moze
zdecydowac, czy klient bedzie chciat
od Ciebie kupic juz, natychmiast, czy
bedzie krecit nosem i zastanawiat sie
nad wspotpraca z innymi.



« ZDOBYWANIE KLIENTOW

opowiem Ci o blisko 40 sposobach na
zdobywanie klientow — to sposoby
uniwersalne dla kazdej branzy i bezptatne!
Pokaze Ci tez, jak promowac sie, gdy nie
masz czasu i jak sprawic, zeby to klient
przychodzit do Ciebie.

« KONTAKT Z KLIENTEM

dowiesz sie, z jakich 26 powodow
klient chce wydac u Ciebie pieniadze i
jakie 4 kluczowe pytania zada¢ mu
jeszcze zanim wycenisz zlecenie, zeby
pokazacd sie jako profesjonalista i
skosi¢ konkurencje
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J USTALANIE CEN UStUG

pokaze Ci, jak oceni¢ jaka wartos¢ maja Twoje
ustugi dla klienta, jak go przekonac, zeby wydat
kase wtasnie u Ciebie na 5 roznych sposobow.
Przejdziemy cata sciezke nawigzywania
wspotpracy z klientem — od pierwszego kontaktu
mailowego, podczas ktorego zdobedziesz jego
szacunek za pomoca 4 kluczowych kwestii.
Dowiesz sie, co to sg DOBRE PYTANIA, ktorych
wiekszosc freelancerdw nie zadaje swoim
klientom. Zaproponujesz klientowi rézne
rozwigzania jego problemu i sprawisz, ze kupi u
Ciebie wiecej, niz zamierzat. Stworzysz nowy
cennik ustug, oparty na wartosci, a nie tylko
czasie pracy, a takze swoj wtasny szablon do
kontaktow z klientem. Juz nigdy nie bedziesz
pracowat za grosze!
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¢ NEGOCJOWANIE CEN
co zrobi¢, gdy klienci prosza o znizki, jak

podnosic ceny statym klientom, jak \
prezentowac cene ustug, zeby klient

chetnie na nig przystat. Czyli innymi stowy ,‘

— jak pokazac klientowi oferte nie do ) | -
odrzucenia i

V NOWE ZRODtLA PRZYCHODU

pokaze Ci, jak to zrobi¢, zeby z jednego =,
klienta wycisnac jeszcze wiece;. -
Dowiesz sie, jaki JEDEN POMYSt moze
sprawic, ze beda u Ciebie kupowac
nawet klienci, ktorzy do tej pory nie
kupowali. Powiem Ci tez, jaka jedna
metoda rozliczania sprawi, ze Twoj
biznes bedzie bardzie] przewidywalny |
jak ja wtasciwie zastosowac.
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/ ORGANIZACJIE PRACY

jak pracowac efektywnie, skad
wiedziec, ktore zadania zlecac
innym, jak przygotowac sie do
urlopu?

/ PRZYKLADY

na przyktadach omowimy strategie
dziatania dla freelancerow z
réznych branz: copywriting, grafika,
tworzenie stron na Wordpressie,
trener jogi.

/ PROBLEMY Z KLIENTAMI

omowimy 25 konkretnych
problemow, ktore stwarzaja klienci,
pokaze Ci, jak je rozwigzac.
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SPORO TEGO?

Sporo tresci jak na jeden kurs, prawda?
Dlatego wtasnie te tematy roztozytam w
czasie na 10 tygodni. Raz w tygodniu
bedziesz dostawac nowe materiaty (wideo,
PDF, audio), ktore zdazysz spokojnie
przerobi¢ do kolejnego tygodnia.

Dostaniesz takze zestawy ¢wiczen do
wykonania, szablony, materiaty do
wydruku.

Dodatkowe pytania bedziesz mogt zadac w
specjalnej, tajnej grupie na Facebooku,
stworzonej na potrzeby tego kursu.
Wspdlnie z grupa innych freelancerow
bedziemy sie wspiera¢ i motywowac.






